
Wir bieten:

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen. Bewerben Sie sich unkompliziert per
E-Mail an bewerbung@dustcontrol.de.

Jetzt bewerben

Noch Fragen?

Besuchen Sie unsere Webseite oder richten Sie Ihre Fragen gern direkt per E-Mail (info@dustcontrol.de) an
uns.

Wir machen Luft sauber und das Arbeiten gesünder 

Damit wir weiter expandieren können, sucht unser Erfolgsteam Ihre tatkräftige Unterstützung. Dustcontrol
ist ein schwedisches Unternehmen, das im Bereich PUNKTABSAUGUNG in Europa eine führende Position
einnimmt. Seit fast 50 Jahren ist Dustcontrol in Deutschland ein anerkannter Partner, wenn es um
Problemstaub und die Luftreinhaltung im Baugewerbe und Handwerk geht.
 
Zur Unterstützung unseres Verkaufsteams, in unserer Niederlassung in Hamburg, suchen wir ab sofort einen
ehrgeizigen

Verkäufer im Außendienst – Verkaufsbereich Baubranche
Norddeutschland (m/w/d)

Ihre Aufgaben:

Ihr Hauptaufgabengebiet liegt in der Kunden-
beratung und im Verkauf von Bausaugern und
Luftreinigern im Baugewerbe und Handwerk.
Zu Ihren weiteren Aufgaben zählen neben der
Kundenbetreuung auch Demonstrationen
unserer Maschinen, technische Planung, Aus-
arbeitung von Lösungskonzepten, Angebots-
erstellung, Auftragsverhandlung, Projektbe-
treuung und eine optimale technische Unter-
stützung unserer Kunden. Die aktive Gewin-
nung neuer Kontakte gehört ebenso zu Ihrem
Aufgabengebiet wie die Pflege unseres
Bestandskundenstamms. Sie betreuen selbst-
ständig das Gebiet Norddeutschland.

Ihr Profil:

Eine technische oder handwerkliche
Ausbildung

•

Erfahrung im und viel Freude am Vertrieb
technischer Maschinen

•

Routiniertes Erstellen technischer Angebote•

Selbständigkeit bei Problemlösungen•

Kundenorientiertes Handeln•

Hohes Maß an Ehrgeiz und Engagement•

Kommunikationsstärke, Durchsetzungsver-
mögen und Überzeugungskraft

•

Aufgeschlossenheit und sicheres Auftreten•

Flexibilität und Systematik in der Kunden-
betreuung

•

Reisebereitschaft•

Fixum plus erfolgsorientierte Provisionen, Sozialleistungen und Firmenwagen zur privaten Nutzung•

Gut eingeführte, zukunftsorientierte Produkte der Umweltbranche•

Arbeit in einem dynamischen und sehr freundschaftlichen Team•

Sorgfältige Schulung und Einarbeitung•

Freie Fahrt bei der Betreuung und Erweiterung unseres Kundenstamms•
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